CHome cS’tagmg ou C(/alorisation Ymmolilicre

FAIRE LE MIEUX AVEC LE MOINS

Un propriétaire personnalise son habitat, accu-
mule divers objets et souvenirs. Cependant, dans
le cadre d’une vente il est nécessaire de DE-
PERSONNALISER son intérieur afin de laisser
la possibilité au futur acquéreur de se projeter.

Quest ce que le Flome Staging, appele
egalement &{/alorisation immobiliere®
S’ASSOCIER avec le propriétaire qui souhaite
vendre son bien,

ADAPTER un bien immobilier a une cible (fa-
mille, couple..)

VALORISER les points forts de celui-ci,
REDONNER UNE SECONDE VIE au bien (tout
en minimisant I'investissement)

ADOPTER UNE AUTRE PERCEPTION (espace
lumineux,neutre,aéré,ouvert...)

Clpparition du concept

Le «Home Staging» est apparu dans les années
70 aux Etats-Unis ainsi qu’au Canada. Depuis,
en Angleterre cette pratique est devenue courante.
Le Home Staging est apparu en France depuis
une dizaine d’années.

Quelues
chiffres cles
- 9 fois sur 10
un acheteur prend
sa décision sur un
coup de coeur

- un acheteur
prend sa décision
pendant les 90
premieres secondes
-le Home Staging
permet de vendre
un bien 2 fois plus
vite

-la plus value du
bien immobilier
peut étre comprise
entre 5 et 10%

Perception d’espace



